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Finreon entstand 2009 als Spin-off der Universität St.Gallen (HSG) und gilt heute als 

etablierter und kompetenter Partner, wenn es um innovative Anlagekonzepte und Risk 

Management Lösungen für institutionelle Kunden geht. Die Kundenbasis unserer Fonds und 

Mandatslösungen erstreckt sich von renommierten Pensionskassen über Family Offices bis hin 

zu Versicherungen, Banken und Vermögensverwaltern. 

 

Sie haben gerade Ihr Ph.D. oder Master Studium in Finance an einer renommierten 

Universität mit Bravour abgeschlossen und sind auf der Suche nach einer 

selbstverantwortlichen Stelle wo Sie Ihre Ambition und Ihr Wissen in einem 

unternehmerischen Umfeld direkt einbringen können? 

 

Für unsere stark wachsendes Geschäft in Deutschland suchen wir per sofort oder nach 

Vereinbarung in Frankfurt am Main und/oder in Zürich eine(n) jungen, dynamischen 

„Macher“ als 

 

Head of Business Development Germany (w/m) 

(100%) 

 
Ihre Tätigkeiten und Aufgabengebiete: 

• Selbstverantwortlicher, strategischer Aufbau einer Niederlassung in Deutschland mit 

Unterstützung aus dem Mutterhaus in der Schweiz 

• Zusammenarbeit mit unseren deutschen Partnern im Vertrieb sowie die Entwicklung von 

weiteren Vertriebskanälen und Partnerschaften in Deutschland 

• Selbstständige Akquisition und Betreuung eines Portfolios an institutionellen Kunden 

 

Wir bieten Ihnen: 

• Die einzigartige Möglichkeit, bei einem jungen, erfolgreichen Unternehmen rasch 

Verantwortung zu übernehmen und selbstständig unternehmerisch tätig zu sein 

• Ein flexibles Arbeitsumfeld in einem ambitionierten Team an ausgewiesenen Spezialisten 

• Ein Portfolio an innovativen, kundenorientierten Lösungen mit sehr guten Track Records 

 

Sie verfügen über: 

• Sehr gute Kenntnisse im Bereich Finance erworben in einem Master oder Ph.D. Abschluss, 

sowie in allfälligen Weiterbildungen wie CFA, etc. 

• Erste Berufserfahrung (ca. 1-3 Jahre) in der Management Beratung oder im Asset 

Management Vertrieb 

• Ambition für einen eigenverantwortlichen Aufbau einer neuen Niederlassung 

• Sie sind zwischen 25 und 35 Jahre Jung 

 

Wir suchen Mitarbeiter die etwas bewegen möchten, die bereit sind Verantwortung zu 

übernehmen und neben Kreativität und Teamfähigkeit auch eine selbstständige, zuverlässige 

und unternehmerische Arbeitsweise mitbringen.  

 

Für weitere Auskünfte stehen wir Ihnen sehr gerne zur Verfügung. Ihr Bewerbungsschreiben 

sowie Ihren Lebenslauf (inkl. Zeugnissen) können Sie gerne Frau Michelle Nyffenegger 

(michelle.nyffenegger@finreon.ch) zukommen lassen.  

 


